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Das ToolKit fur Makler

Gemeinsam startklar fiir neue Vertriebserfolge!

Auf den nachfolgenden Seiten haben wir Know-how, gebundeltes Fachwissen, schlagkraftige
Argumente und zahlreiche Unterstltzungen fir Sie zusammengestellt, um Ihre Kunden rund
um das Thema Maschinen-Versicherung umfassend zu informieren.

Nutzen Sie dieses ToolKit fur die intensive Beratung und Marktbearbeitung.
Profitieren Sie von mafigeschneiderte Produktvorteile und Neuerungen fir das
Beratungsgeschaft mit Ihren Kunden.

Wir wiinschen lhnen viel Erfolg!

+{90

Dieses ToolKit ist
interaktiv aufgebaut.

Bitte wechseln Sie
in den Prasentations-
modus und navigieren
Sie mithilfe der Buttons.



Das ToolKit Makler

Wissen Potenziale Kunden Kunden
aufbauen nutzen tiberzeugen unterstiitzen

»lch helfe meinen
Kunden dabei, die
richtige Entscheidung

»Ich kann den
Bediirfnissen
meiner Kunden

»Ich kenne die
Verkaufschancen

»Ich habe den nétigen

Wissensvorsprung.“ .
prung und R+V Services.“

zu treffen.”

begegnen.”

Relevanz Customer Journey Verkaufsunterstiitzung

Cross-Selling Verkaufsstory Siegel & Ratings
Qualifizierung Leistungsbeispiele Fachliche Expertise
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GD 1. Wissen aufbauen 2. Potenziale nutzen 3. Kunden lberzeugen 4. Kunden unterstiitzen

Wissen aufbauen

Inhalte * ¢
Nur wer sich auskennt, kann iiberzeugen!
In diesem Kapitel finden Sie alles Wissenswerte )
Produkt & Uber das Produkt und die Marktsituation.
Qualifizierung 11 AulRerdem erfahren Sie, wie Sie sich zum

Thema und Produkt noch besser
informieren konnen.

Klicken Sie sich durch und werden Sie
zum Uberzeugenden Produkt-Experten.
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Markttrends

Eine positive Entwicklung des Bruttoinlandsproduktes basierend auf steigender
Wirtschaftsleistung der Unternehmen in Osterreich hat entsprechende Auswirkungen.
So ist bei steigender Auslastung des produzierenden Gewerbes und einer damit
einhergehenden hoéheren Auslastung der Maschinenparks auch mit zunehmenden
Maschinenschaden zu rechnen.

Hinzu kommen die - durch die steigende Inflation getriebenen - héheren Material- und
Lohnkosten, um entstandene Maschinenschaden wieder zu reparieren.

Um genau solche finanziellen Risiken der Unternehmen
»» abzusichern, empfehlen wir eine Maschinen-Versicherung
fiir den stationdren oder mobilen Bereich.
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Produkt
Alle wichtigen Informationen auf einen Blick

> Sicherer und bequemer Vertragsabschluss

> Personlicher Ansprechpartner

Wir bieten Versicherungsschutz fir Maschinen sowie maschinelle und > Langjéhrige Erfahrung in der Absicherung
sonstige technische Anlagen, zum Beispiel Baumaschinen, Hub- und von Unternehmen

Gabelstapler, Landwirtschaftliche Maschinen, CNC-Bearbeitungs-

zentren, Druckmaschinen, Spritzgussmaschinen oder (Hallen-)Krane. > Schnelle Abwicklung

> Professionelle Betreuung im Schadensfall

Woflrist die Maschinen-
Versicherung fiir fahrbare oder
stationare Maschinen

gedacht?

Uberblick, Tipps und
Beispiele, schnell und einfach
erklart in zwei Videos!



https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_StationaereMaschinen_lay01_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_FahrbareMaschinen_lay02_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_FahrbareMaschinen_lay02_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_FahrbareMaschinen_lay02_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_StationaereMaschinen_lay01_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_StationaereMaschinen_lay01_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_FahrbareMaschinen_lay02_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_StationaereMaschinen_lay01_UT_web.mp4
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/Videos/RuV_FahrbareMaschinen_lay02_UT_web.mp4
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Produkt

Versicherungsschutz fiir Maschinen

>>»>  Zusatz stationire Maschinen
22%» Aligefahrendeckung Zusitzlich
» Zusétzliche

" . Betri h ich
22®» Optionale Deckungserweiterungen, z.B. Mietkosten fur Ersatzgeréte er?,tgfeeﬁgggvrz:te _C eﬂ?g’;r\,'ge;ﬂg g;?,ﬂﬁne R
¥»» Umfassender Versicherungsschutz mit zahlreichen @ auffangen
Leistungserweiterungen 22»>  Zusatz fahrbare Maschinen

>%» Neuwert-Entschadigung innerhalb der ersten 12 Monate » Deckungskonzepte: Vollversicherung,

Kaskoversicherung oder Maschinen-Teil-
5 Geltungsbereich Osterreich (optionale Erweiterung auf EU Versicherung

moglich) » Optional: Neuwertentschadigung innerhalb
der ersten 24 Monate.


https://www.ruv.at/produkte/technische-versicherung/maschinen-betriebsunterbrechung/
https://www.ruv.at/produkte/technische-versicherung/
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Produkt

Versicherungsschutz besteht fiir betriebsfertige Maschinen. Darliber hinaus miissen die

3. Kunden lberzeugen

Maschinen regelmaRig gewartet werden und serienmafige Ersatzteile missen lieferbar sein.

Zudem durfen sie nur flr Tatigkeiten verwendet werden, fiir die sie vorgesehen sind.
Versicherbar in der Maschinen-Versicherung sind zwei Arten von Maschinen
Fahrbare (transportable) Maschinen
C% z.B. Schlepper, Stapler, Erntemaschinen, Zugmaschinen,

Miststreuuer, Mahdrescher, saisonal landwirtschaftliche
Maschinen

Stationare Maschinen

z.B. Metallverarbeitung, Baugewerbe, Fahrzeug- und Werkstatttechnik,
Papierverarbeitung, Gebaudetechnik

4. Kunden unterstiitzen

Bei Maschinenversicherungen gilt eine
sogenannte Allgefahrendeckung
bzw. All-Risk-Deckung.

Das heil3t, alle Schadenszenarien, die
nicht ausdriicklich ausgeschlossen
werden, sind durch die Versicherung

abgedeckt.

Versicherte Schaden fiir fahrbare
und stationare Maschinen unter
anderen durch:

> Bedienungsfehler, Fahrlassigkeit,
Vandalismus

> Konstruktions- oder Materialfehler

> Uber- oder Unterdruck, Kurzschluss,
Uberspannung
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Produkt

>»»  Vollschutz
>»» Kaskoversicherung

2»» Maschinen-Teil-
Versicherung (MTV)

O

3. Kunden lberzeugen 4. Kunden unterstiitzen

Bausteine im R+V Tarifrechner

> Gesamtversicherungssumme bis 5 Mio. EUR

> Max. 500.000 EUR VS je Maschine

» 700.000 EUR VS bei Land- und Forstwirtschaft

» Selbstbehaltvarianten: 500, 1.000, 2.500, 5.000 EUR*

Individualgeschaft

> Anfragen Uber 5 Mio EUR
> Individuelle Klauseln und Deckungserweiterungen
> Individuelle Selbstbehalte

* Abweichender Selbstbehalt bei Abhandenkommen durch Diebstahl, Einbruchdiebstahl, Raub
und Pliinderung (10 % mindestens der vertraglich vereinbarte Selbstbehalt, maximal 20.000 EUR)

RV
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Produkt

Bausteine im R+V Tarifrechner

>»>> Stationare Maschinen

> Gesamtversicherungssumme bis 5 Mio. EUR
> Max. 500.000 EUR VS je Maschine

. > Selbstbehaltvarianten: 250, 500 EUR
Optional:

2% Maschinen-BU Individualgeschift
> Anfragen Uber 5 Mio. EUR

> Individuelle Klauseln und Deckungserweiterungen

> Individuelle Selbstbehaltvarianten

10 < > RV
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Qualifizierung
Produktschulung mit Online-Seminaren

Besuchen Sie unsere Online-Seminare. Die begehrten
Webinare vermitteln kompetent und zeitsparend die
Highlights und Neuheiten unserer Produkte.

Die Teilnahme ist kostenfrei. Entsprechende
IDD-Stunden werden gutgeschrieben.

Online-Seminare

—m&ﬁ

Home > Makler 5 Webinare

Webinare

Webinare: Unser Angebot an Online-Seminaren

Mit unseren Webinaren bieten wir Versicherungsvermittlern Expertenwissen in Form von
kurzweiligen, interaktiven Online-Prasentationen. Informieren Sie sich iber unser Angebot und
registrieren Sie sich fiir ein Live-Webinar.

11 < > RV


https://www.ruv.at/makler/webinare/
https://www.ruv.at/makler/webinare/
https://www.ruv.at/makler/webinare/
https://www.ruv.at/makler/webinare/
https://www.ruv.at/makler/webinare/
https://www.ruv.at/makler/webinare/
https://www.ruv.at/makler/webinare/
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Potenziale nutzen

Inhalte

Relevanz

Cross-Selling

Fruchtbaren Boden entdecken und
schnell handeln konnen.
Erfahren Sie hier, welche Relevanz das Produkt hat

und welche weiteren verwandten Angebote flr Ihre
Kunden spannend sein kénnten.

4. Kunden unterstiitzen
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Relevanz

”»
¥
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2. Potenziale nutzen 3. Kunden lberzeugen 4. Kunden unterstiitzen

4

Gutzu
wissen.
000
rﬁm Wir handeln miteinander und fureinander. In einer Partnerschaft fur den Erfolg.

Wir bieten finanzielle Stabilitat: 26,5 Mio. versicherte Risiken fur
@ 8,9 Mio. Kunden innerhalb der R+V Gruppe.

Als Niederlassung der R+V Allgemeine Versicherung AG sind wir Teil
einer der groRten deutschen Versicherungsgruppen
mit Spezialisierung auf Firmenkunden im dsterreichischen Markt.

& Unser Vertrieb in Osterreich erfolgt nahezu ausschlieRlich tiber
Versicherungsvermittler.

Unsere Underwriterinnen und Underwriter stehen lhnen bei der
Marktbearbeitung mit ihrer Expertise zur Verfligung.
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Cross-Selling

Da steckt mehr drin.

Mit der Maschinen-Versicherung der R+V erschlieRen Sie sich zusatzliche
Verkaufs-Potenziale. Denn sie bietet viele AnknlUpfungspunkte zu
anderen klugen Firmenkundenlésungen im Verkaufsgesprach. Z.b:

v" Warenkreditversicherung (WKV) WKV

v" Kautionsversicherung (KTV) KTV

v Tierversicherung EVT
(Ertragsschadenversicherung)

v" CyberRisk & VSV CYBERIVSV

14 £ >

3. Kunden lberzeugen

4. Kunden unterstiitzen

Vom Markt
abheben:

Mit hervorragender
Absicherung —immer
auf dem neuesten
Stand.

«
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https://www.ruv.at/produkte/kredit-und-kautionsversicherung/warenkreditversicherung/
https://www.ruv.at/produkte/tierversicherung/ertragsschadenversicherung-fur-landwirtschaftliche-betriebe/
https://www.ruv.at/branchen/cyber-it/
https://www.ruv.at/produkte/kredit-und-kautionsversicherung/garantieversicherung/
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Cross-Selling

Sichern Sie die Liquiditat lnrer Kunden — auch in Krisenzeiten

Die Geschafte Ihrer Kunden laufen gut, die Waren oder Dienstleistungen sind sowohl im In- als
auch im Ausland begehrt. Aber kénnen sie die Liquiditat und Bonitat eines Geschiaftspartners
einschatzen? Wirden sie den Wegfall eines groRBen Auftraggebers finanziell verkraften? Ist das
Eigenkapital so hoch wie der Forderungsbestand?

Beantwortet Ihr Kunde nur zwei dieser Fragen mit ,nein®, sollten Sie ihm dem Abschluss einer
Warenkreditversicherung empfehlen. Denn wenn ein Geschaftspartner Ihres Kunden in Zahlungs-
schwierigkeiten gerat oder Insolvenz anmeldet, stehen wir ihm als verlasslicher Partner zur Seite.

lhre Vorteile aus der Zusammenarbeit mit R+V:

» Individuelle und selbststandige Angebotserstellung Uber den R+V Tarifrechner
» Beratungsunterstitzung durch ,vorgedachte® Branchenldsungen

> Direkte Ansprechpartner fiir Kreditprifungen

» Vielzahlige Selfservices fir lhre Kunden im Kreditportal

» Unsere Kredit-Expertinnen und Experten als kompetente Ansprechpartnerinnen

4. Kunden unterstiitzen

15 < >
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Cross-Selling

Die R+V bietet ein umfassendes Garantie-Spektrum

Die R+V bietet zahlreiche Avalarten (Garantien & Burgschaften) an:
Haftrliicklassgarantie, Deckungsricklassgarantie, Gewahrleistungsgarantie,
Erflllungsgarantie, Bietungsgarantie (Vadium), Promesse, Anzahlungsgarantie,
gewerbliche Mietkaution, Rekultivierungsgarantie, Warenlieferungs-garantie auf
Anfrage

Keine Zusatzkosten bei Mehraufwand

Fir unsere Versicherungsnehmer im Baugewerbe tbernehmen wir ARGE-Garantien fur
Arbeitsgemeinschaften ohne Extragebthren, obwohl diese eine aufwandige Bearbeitung

erfordern.
\W/ Zusatzliche Services fiir unsere
* /// Kunden

=
HUMANPROTECT —$ HumanProtect: Psychologische Akut-Hilfe

\% nach traumatischen Ereignissen durch Human

Lo |\\ Protect Consulting (HPC) per Telefon-Hotline

16 < >

3. Kunden lberzeugen 4. Kunden unterstiitzen

Vorteile auf einen Blick

v

v

Liquiditatsschonende Alternative zur
Bankgarantie

Entlastung der Kreditlinie bei der Hausbank
durch zusatzlichen Garantierahmen bei der
R+V

Individuell auf die spezifischen
Anforderungen kleiner und mittelstandischer
Unternehmen zugeschnitten

Hohes Mal} an Flexibilitat

Bei guter Bonitat besonders gunstige
Konditionen

INFOS Garantieversicherung (KTV) R



https://www.ruv.at/produkte/kredit-und-kautionsversicherung/garantieversicherung/
https://www.ruv.at/produkte/kredit-und-kautionsversicherung/garantieversicherung/
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Cross-Selling

Die R+V bietet umfassenden Schutz vor finanziellen EinbuBen in

der Landwirtschaft
Tierseuchen und Krankheiten z&hlen zu den gréften Risiken fur landwirtschaftliche v’ bis zu 55% staatliche Férderung der Pramie
Nutztierbetriebe. Die R+V-Ertragsschadenversicherung geht individuell auf den Betrieb holen
ein und gleicht finanzielle Einbuf3en aus. L T . .
e v" individuell wie die Landwirtschaft: keine
Der Betrieb Ihrer Kunden ist kein Durchschnitt, deshalb verzichten pauschale Schadenermittlung
wir bewusst auf Pauschalsatze. v' tatsachlicher Schaden wird ermittelt

Zur Einkommensgenerierung sind Landwirte einerseits haufig auf Ertrage aus v frei wahlbare Haftzeit (12, 18 oder 24

Tierbestanden und andererseits auf kostenintensive Maschinen angewiesen. Ausfélle Monate)

in diesen beiden Bereichen kénnen rasch mit enormen finanziellen Risiken v" R+V-Schutz im Sperr- und
einhergehen. Daher ist ein entsprechender Versicherungsschutz ganz besonders Beobachtungsgebiet
wichtig — vor allem dann, wenn keine weiteren Einkommensquellen zur Verfligung

stehen.

Die R+V Gesellschaft Vereinigte Tierversicherung Gesellschaft a. G. (VTV) vereint mehr als 140 Jahre
Erfahrung und Marktfuihrerschaft im europaischen Raum in der Ertragsschadenversicherung fur zukunftsorientierte
Betriebe in der Tierproduktion!

17 < > RV


https://www.ruv.at/produkte/tierversicherung/
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Cross-Sellin
9 Vorteile CyberRisk

v Moglichkeit zum Einschluss der privat genutzten Gerate

v Die CyberRisk Versicherung ist eine
Allgefahrendeckung

v Versichert sind Sach- und Vermdgensschaden

Mit der CyberRisk und Vertrauensschaden.Versicherung v Professionelle Ersthilfe im Schadenfall Gber unsere 24/7-

sinnvoll und sichern lhre Kunden optimal ab. v Ersetzt werden Eigen- und Drittschaden sowie Kosten

Vorteile Vertrauensschadenversicherung

(Cyber Crime)
S PO Vertrauensschaden- v Kein Sublimit bei Schéden durch Dritte (Fake President, Fake
Versicherung versicherung Identity, Payment diversion)
Uberschneidungsfreie v Schutz vor Betrug durch Nutzung oder Vorspielung einer
Kombination fremden Identitat - Fake Identity / Fake President
. v' Schutz vor Betrug durch Umleitung von
aus beiden Sparten % Zahlungsstromen - Payment Diversion

v" Folgekosten im Rahmen der gewahlten VSU

««« versichert

v' Verzicht auf § 61 VersVG - kein Einwand der grob
fahrlassigen Herbeiflihrung des Versicherungsfalls im W-
Baustein. Es findet hieraus keine Leistungsverkirzung statt

18 < > RV


https://www.ruv.at/produkte/cyberrisk/
https://www.ruv.at/produkte/kredit-und-kautionsversicherung/vertrauensschadenversicherung/
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@ Kunden liberzeugen

Inhalte
Customer Journey 20 Mit dem richtigen Argument zur
passenden Zeit.
Verkaufsstory 21
e Sie sind der wichtigste fachliche Sparringspartner
B 7 fur Thre Kunden. Wir unterstiitzen Sie dabei, alle
Entscheidungsphasen lhrer Kunden im Blick zu

behalten, um auf Bedlrfnisse reagieren zu kénnen.

Zusatzlich zeigen wir lhnen hier auf, wie Sie schnell
den Gesprachseinstieg finden und mit Beispielen lhre
Gesprache noch Uberzeugender gestalten kdnnen.

19 < > RV
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lhre Chance

1. Wissen aufbauen

Customer Journey

/Q Beweisfiihrung/ a Entscheidung/

Q

Sie schaffen fir die R+V
und unsere Produkte
Bewusstsein und
steigern Bekanntheit
und Aufmerksamkeit.

Aufmerksamkeit

Kunde ist offen fiir
Produkte und sucht
nach Lésungen

z.B. bei:

> Suchmaschinen

> Vergleichsportalen
> Maklern

> Geschaftspartnern

20

2. Potenziale nutzen

Uberlegung

Sie beweisen durch die

richtigen Informationen

zur richtigen Zeit Starke
und Kompetenz.

Kunde vergleicht und
bewertet seine
Maoglichkeiten

u.a. nach:

> Produktdetails (u.a. Preis)
> Services
> Marke und Unternehmen

> lhrem Know How

Kauf

Sie vermitteln Vertrauen,
liefern die Uberzeugendsten
Verkaufsargumente und
gewinnen den Kunden fiir
sich und uns.

Kunde entscheidet sich
fiir ein Angebot.

— Argumente zur
Entscheidung sind
jetzt notwendig.

3. Kunden iiberzeugen

Service

Sie bestatigen den Kauf,
rickversichern die
Entscheidung und bauen
die Zusammenarbeit mit
dem Kunden weiter aus.

Kunde will eine
unkomplizierte Betreuung
und proaktiv relevante
Informationen.

— ,Moment of Truth®
fur die langfristige
Zusammenarbeit.

4. Kunden unterstiitzen

Bindung/Ausbau

Sie flihren einen
vertrauensvollen Dialog
und bauen die Bindung

zum Kunden weiter aus.

Kunde méchte
Bestéatigung, dass
Entscheidung richtig war.

— Regelkommunikation
und Beziehungspflege
sind der Kern des
langfristigen Erfolges.
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Verkaufsstory -w: Risiko-

(S T minimierung fiir

.__—b: Unternehmer
Arbeiten lhre Kunden mit technischen Maschinen bzw. Anlagen? — Diverse Unternehmen in
zahlreichen Branchen sind mit einer Vielzahl von Maschinen ausgestattet. Auch diese unterliegen
vielen Risiken. Scheinbar harmlose Bedienungsfehler, Materialfehler, Ungeschicklichkeit,
Vandalismus oder Kurzschluss kénnen zu hohen Schaden fuhren.

Fallt die Technik an Schliisselstellen eines Unternehmens aus, sind die finanziellen Folgen
kaum absehbar und gefahrden oft die Existenz des gesamten Unternehmens!

Mit der Maschinen-Versicherung der R+V konnen Sie als Makler diese Risiken fiir Ihre
Kunden einfach absichern.

&
Nutzen Sie das Thema Risiko-Minimierung fur den Gesprachseinstieg zur
Maschinenversicherung.

21 < > RV
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Ganz praktisch uberzeugen:

Konkret, verstandlich und direkt aus der Praxis:
Mit diesen Leistungsbeispielen haben Sie gute Argumente an die Hand.

-

>»»> Versicherung fur fahrbare Maschinen

>»% Versicherung fiir stationare Maschinen \

22 < >
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Leistungsbeispiele

Versicherung fur fahrbare Maschinen

Wegen der Unachtsamkeit des Fahrers sturzt ein Bagger in eine Baugrube.
Die Kosten fur die Bergung und der Reparaturaufwand werden im Rahmen der
Maschinen-Versicherung vollstandig reguliert. Der Versicherungsnehmer tragt
lediglich den vereinbarten Selbstbehalt.

. ~

Va
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23 Zuriick zur Ubersicht >

4. Kunden unterstiitzen
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Leistungsbeispiele
Maschinenschaden

Versicherung fur stationare Maschinen

Ein lautes, explosionsartiges Gerausch lasst die Mitarbeiter aufschrecken.
Aufgrund eines Materialfehlers in einem Dieselmotor ist das Pleuel abgerissen
und hat das Kurbelwellengehause durchschlagen. Die Maschinen-Versicherung
erstattet die Reparatur. Dabei werden Verbesserungen, Restwerte, Verschleilteile
und die vereinbarte Selbstbeteiligung in Abzug gebracht.

el B

24 Zuriick zur Ubersicht >

4. Kunden unterstiitzen
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1. Wissen aufbauen

Kunden unterstutzen

Inhalte
Verkaufsunterstiitzung 26
Siegel & Ratings 27
Fachliche Expertise 28

2. Potenziale nutzen 3. Kunden lberzeugen

Sind Sie erfolgreich -
sind wir es auch!

Wir unterstlitzen Sie, Ihre Kunden
entscheidungsfreudiger zu machen.

Von Downloadmaterialien Uber pass-
genaue Verkaufsunterstiitzung bis zu
Auszeichnungen — hier finden Sie alles
Ubersichtlich zusammengefasst.

4. Kunden unterstiitzen
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Verkaufsunterstiitzung

Mit dem Vermarktungspaket zur Maschinen-Versicherung der R+V unterstitzen wir Sie bei Ihren Vermarktungsaktivitaten.

FIRMENLOGO
Maklerbiiro Makler GmbH
[r— 1
89999 Beispielstadt
beispiel.de
Ihr Ansprechpartner:
22Aedees Herr Markus Makler
>>Titel, Vomame, Nachname<< Telefon: +49 999 12340
>>Position<< in der Telefax: +49 999 12350
>>Firma Interessent<< Mobil:  +49 1711234567
>>StraBle Hausnummer Interessent<< E-Mail: Markus. Makler@Email.de
>>Postleitzahl Ort Interessent<< Beispielstadt, den >>TT.MM.JI<<
T i fiar Ihr die neu entwi R#V

Maschinen-Versicherung

>>Sehr geehre<< >>Sehr geehrter<< >>Anrede Titel Nachname<<,

viele Versicherungen versprechen Schutz fir fahrbare und stationare Maschinen. Die richtige

Wahl des Versicherungspartners zeigt sich jedoch oft erst, wenn eine defekte Maschine zu . H

reparieren oder im Totalschadenfall zu ersetzen ist Produkt-H g hil g hts (0 . Abb. )
Die bessere Alternative ist der umfassende Versicherungsschutz der R+V Maschinen- . . .
Versicherung far Ihre fahrbaren und stationaren Maschinen. Fur das Information sgesp rach

Langjiig Versnenigaesprise it Facrkompeensdrehcigen Experenunathr swischen R+V und Makler. F ur I h re An s p rac h e

als einer der fuhrenden deutschen Versicherer bietet Ihnen fur Ihr Untemehmen individuelle
Versicherungsiosungen zu atiraktiven Konditionen.

e el . Textvorlage Kundenanschreiben Produkt-Highlights beim Kunden

+
+ Individuelle und modulare Lisungen fir Ihre besonderen Maschinen-Risiken

< Sehnet Angebatsindung auchbe Kompleren Rk Ob als Brief oder E-Mailing — mit

R diesem Anschreiben kénnen Sie Kundeninformation (0. Abb.)

e o e e e auf ihre Firmenkunden zugehen Verkaufs-Highlights (0. Abb.) Fir das Verkaufsgesprach

p————— und die Maschinen-Versicherung Fur das Informationsgesprach zwischen lhnen und Ihrem Kunden.
als Produktneuheit vorstellen. zwischen R+V und Makler.

Kundenanschreiben Verkaufs-Highlights Kundeninformation
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https://www.ruv.at/wp-content/uploads/downloads/technische-versicherung/fahrbare-maschinen/allgemein/kundeninformation-unp_maschinenversicherung_a.pdf
https://online.ruv.de/makler/produkte/komposit-firmen/technische-versicherungen/maschinen#verkaufsunterstuetzung
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/downloads/technische-versicherung/fahrbare-maschinen/allgemein/tv-maschinen-produkthighlights.pdf
https://www.ruv.at/wp-content/uploads/downloads/technische-versicherung/fahrbare-maschinen/allgemein/tv-maschinen-verkaufshighlights.pdf

1. Wissen aufbauen 2. Potenziale nutzen 3. Kunden lberzeugen 4. Kunden unterstiitzen

Siegel und Ratings

Uberzeugt
als sichtbarer
Beweis

S&P Global
Ratings F\NANZSTARK

A+ AA

stark S .
( ) FitchRatings

Finanzielle Stabilitit
fiir die R+V Versicherung AG.

Exzellenter Service, exzellente Ratings!

SEHR STARK

z

lhr Vertriebsansatz: Profitieren Sie von den sehr guten Bewertungen,

um lhre Kunden zu liberzeugen.
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1. Wissen aufbauen 2. Potenziale nutzen 3. Kunden lberzeugen 4. Kunden unterstiitzen

Fachliche Expertise

Nutzen Sie die R+V Expertise, um lhr fachliches
Wissen auszubauen und weiter zu vertiefen.

lhre Ansprechpartnerin: ’ I
Y

Chief Underwriterin Technische

Versicherungen

Wilhelmstraie 68 =

1120 Wien

+43 1810 5333 553

sandra.zirbisegger@ruv.at

www.ruv.at
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